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Klaus Schuster war lange Jahre Vorstand eines grofen, internationalen
Finanzinstituts. Er war als Troubleshooter in aller Herren Lander unterwegs und
betreute federfilhrend den Aufbau eines Filialunternehmens in Osteuropa. Inzwischen
leitet er sein eigenes Unternehmen, mit dem er Topmanager, Junior Executives, High
Potentials und Vertriebsmitarbeiter aller Branchen berat, coacht und trainiert. €r
schreibt in mehreren Landern vielbeachtete Fachartikel und Kolumnen, ist Autor des
Business - Bestsellers 11 Managementsiinden, die Sie vermeiden sollten” und im
Ubrigen iberzeugt davon, dass er einen Grrobieil seines beruflichen und
gesellschaftlichen Erfolges zwar auch Erfahrung, Vernetzung und Fachkompetenz
verdankt - aber vor allem der Tatsache, dass er sich in Themengebiete und in
unternehmerische Brennpunkte hineintraut, vor denen Engel furchtsam weichen, um
es mit dem britischen Poeten Alexander Pope zu sagen.
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