Fiecrt VERKAUFENI!
Die Trau-dich!-Methode

REDLINE |17 Klaus Schuster

Der Vortrag zum Puch

Kaum war das Buch ,Der freche Vogel fangt den Wurm” erschienen, da \auteten die DET freche

VerKauter und Veririebsleiter Sturm bei uns. Denn jedem im Veririeb war aut den
ersten Blick Klar: Das ist unser Themal

Verkaufserfolg ist 20 Prozent Prg

unverfalschier Mumm in dg

die Mega-Deals und &

sind wir doch alle! i T uherrascheade Fihrusgsprincipien
Tiir mutige Manager

er sich traut, wa

Sondern mit g - ! dichs!, die ein Trau-dich!-
Champion be r ‘ te sind wichtig, aber wichtiger
sind die Trau 3 ( ; 5t nitzlich, aber die Trau-
dichs! sind e en_Sig - und der VerKaufsleiter.

das nicht nur sehr viel
erfolgreicher, s ] ' raut, dem winkt nicht nur das
Gre\d, sondern aud .

Klaus Schuster war lange Jahre Vorstand eines grofen, internationalen
Finanzinstituts. Er war als Troubleshooter in aller Herren Lander unterwegs und
betreute federfilhrend den Aufbau eines Filialunternehmens in Osteuropa. Inzwischen
leitet er sein eigenes Unternehmen, mit dem er Topmanager, Junior Executives, High
Potentials und Vertriebsmitarbeiter aller Branchen berat, coacht und trainiert. €r
schreibt in mehreren Landern vielbeachtete Fachartikel und Kolumnen, ist Autor des
Business - Bestsellers 11 Managementsiinden, die Sie vermeiden sollten” und im
Ubrigen iberzeugt davon, dass er einen Grrobieil seines beruflichen und
gesellschaftlichen Erfolges zwar auch Erfahrung, Vernetzung und Fachkompetenz
verdankt - aber vor allem der Tatsache, dass er sich in Themengebiete und in
unternehmerische Brennpunkte hineintraut, vor denen Engel furchtsam weichen, um
es mit dem britischen Poeten Alexander Pope zu sagen.
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