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prodajnih fazah in jih »Upaj
Paj sil« je pomembnejsi.
odlocilen. Spoznajte jih. Vi,

poCeti ne le veliko uspesneje,
temveC hkrati 12 e pomaha le denar, ampakK tudi
sreca.

Klaus Schuster, M *

———t \ Klaus Schuster je bil vec let ¢lan uprave v velikem mednarodnem financnem
koncernu. Kot strokovnjak za opravijanje tezav (troubleshooter) je potoval po
razliCnih deZelah in vodil ustanovitev nove finanCne institucije v Vzhodni Evropi.
Medtem je ustanovil svoje lastno podijetie, v okviru Katerega nastopa tudi v viogi
svetovalca in coacha, tako top menedzerjev, mladih vodij, »high potentials« Kot tudi
sodelavcev prodaje vseh panog.

Pide zelo opazene strokovne Clanke in Kolumne v domacih in tujih publikacijah in je
avtor poslovne prodajne uspednice »1l menedzerskih grehov, ki bi se jim morali
izogniti«. Sicer pa je prepriCan, da velik del svojega poklicnega in druzbenega uspeha
resda dolguje tudi izkudnjam, druzbeni povezanosti in strokovni Kompetentnosti, a
predvsem dejstvu, da si upa poseCi na tematska podrocja in na podjetnidka ZarisCa, Ki
se jim v strahu izognejo 3¢ angeli, Ce naj to povemo z britanskim pesnikom
Alexandrom Popeom.
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